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CONSEJERIA DE EDUCACION, “El FSE invierte en tu futuro”
JUVENTUD Y DEPORTE

REQUISITOS DE ACCESO

- Estar en posesion del fitulo de Graduado en Educacion

Secundaria Obligatoria o de un nivel académico supe-

rior.
- Estar en posesion de un Titulo Profesional Bdsico

(Formacion Profesional Basica). oHeNe ¢
- Estar en posesion de un titulo de Técnico o de Técnico

Auxiliar o equivalente a efectos académicos.

- Haber superado el segundo curso del Bachillerato Unifi-
cado y Polivalente (BUP).

ACCESO MEDIANTE PRUEBA

Quienes no reunan los requisitos anteriores podrdn acce- C“MERCIALES
der mediante prueba de acceso, se requerird tener, al

menos, diecisiete anos, cumplidos en el ano de realizo-
cién de la prueba.

ACCESO A OTROS ESTUDIOS SUPERIORES

- Cualquier ofro ciclo formativo de grado medio, en las
condiciones de admisidn que se establezcan. Ciclo de Grado Medio

- Mediante prueba o superacién de un curso especifico,
en las condiciones que se establecen en el Real Decre-
to 1147/2011, de 29 de julio, a todos los ciclos formati-
vos de grado superior de la misma familia profesional y
a oftros ciclos formativos en los que coincida la modali-
dad de bachillerato que facilite la conexién con los ci-
clos solicitados.

- Cualguiera de las modalidades de bachillerato, de
acuerdo con lo dispuesto en el arficulo 44.1 de la Ley
Orgdnica 2/2006, de 3 de mayo, de Educacién, y en el
articulo 34 del Real Decreto 1147/2011, de 29 de julio.

en Actividades Comerciales

& Luis |
C/ Luis Braille, 42/ 28822 Coslada - MADRID - o _ @ Braille|=
Cédigo de centro: 28042607 ies.luisbraille.coslada@educa.madrid.org
Tfno.: 91 669 72 00 (Edf. Braille) . . .
Tfno.: 91 673 25 56 (Edf. Giner) www.iesluisbraille.es

Fax.: 91 669 47 83




DESCRIPCION
El Técnico en Actividades Comerciales se ocupa de:
“Desarrollar actividades de distribucion y comercializacion de
bienes y/o servicios, y en gestionar un pequeno establecimien-

to comercial, aplicando las normas de calidad y seguridad
establecidas y respetando la legislacion vigente.”

REFERENCIA LEGISLATIVA

Ensenanzas Minimas del Titulo:
Real Decreto 1688/2011, de 18 de noviembre .

Curriculo de la Comunidad de Madrid:
Decreto 217/2015, de 13 de octubre.

SALIDAS PROFESIONALES

Entre ofras:

PLAN DE ESTUDIOS

Gerente de pequeno comer-
cio.

Vendedor/a técnico/a.

Técnico en gestion de stocks
y almacén.

Jefe de almacén.

Responsable de recepcion y
expedicion de mercancias.

Técnico de informacién/
atencion al cliente en em-
presas.

Orientador/a comercial.

Administrador de contenidos
online.

Representante comercial.

Teleoperador/a (call center).

Promotor/a.

Técnico en logistica de alma-
cenes.

Cajero/a o reponedor/a.

Operador de contact-

cenfer.

12 ES 1° Curso Semanales
1. Marketing en la Actividad 170 5
Comercial
2. Gestion de Compras 105 3
3. Dinamizacion del Punto de Venta 175 5
4. Procesos de Venta 175 5
5. Aplicaciones informaticas para el 165 5
comercio
6. Formacion y Orientacion Laboral 90 3
7. Inglés. 120 4
TOTAL 1000 30
e 2° Curso Semanales
8. Gestion de un Pequeno
Comercio L7e 8
9. Técnicas de Almacén 125 b
10. Venta Técnica 125 6
11. Servicios de Atencidn 85 4
Comercial
12. Comercio Electronico 120 6
13. Formacion en Centros de 370
Trabajo
TOTAL 1000

Los mdédulos 1 a 12 se imparten en el Centro durante un curso
y un semestre del curso siguiente. El médulo 13 se desarrolla en
diversas empresas durante el tercer trimestre lectivo de ese

segundo curso.




